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新聞稿
2008年5月26日 – 即時發放
及時著作——展示了理解明瞭東西文化為致勝要訣
香港  – 在今天，當中國和西方社會的緊張關係到達了近幾十年來的最高點，成為了新書《中華貿易共和國》的最適合不過的出版時間。作者Jack Leblanc想傳遞的訊息很簡單：西方商人要在中國成功地做生意，他們必須了解中西文化差異，並由此導致的不同的行為模式。 
 “從一個西方人的角度來看，世界的這一端很多事情的處理方法與我們的世界都不相同，誤會經常有之。我就是從痛苦中學會這個道理。” 遷居中國多年的Leblanc，過去在大中華地區的黃金20年裡，曾參與各樣不同的合資企業，他表示，”對文化差異的靈敏度是關鍵所在，要在中國成功，你必須要小心策劃。” 
他的處事方式受到擁有中國營商經驗的商界領導人物所稱許。
德意志資產管理（亞洲）地區總裁Rizal Wijono表示：”這並非一般沉悶的中國營商「該做和不該做」等的理論著作，而是實際現況的內幕，展示任何外資企業如果不注意中國獨特的市場狀況，將會怎樣導致破產。”
Europcar Asia Pacific行政總裁Josh Green指，“本書走出一般研討項目的框框，揭示文化差異背後真正蘊藏的陷阱和危機。”
“本書的每一章均以故事形式，表達了外資企業在中國可能遇到的各種問題——有關知識產權的爭議、員工事宜、貪污問題，或控制聯營企業等。” 出版商Pete Spurrier續說：”這些故事都是根據真實的經驗寫成，Leblanc告訴我們，西方投資者如何不智的製造了這些問題，而且還禍不單行，往往在其產品還沒有面世時，已經把自己的投資項目搞垮了。”聯合投資”經常成為了”共同探知”，WFOEs（全外資企業）往往成為了UFOs（非法融資債企），原因就是在”摸白酒杯底”談生意及決定投資項目的同時，雙方對計劃預期的前景早已出現了嚴重分歧。 
Spurrier並補充：” 本書提供了寶貴的背景資料，予有意計劃到中國做生意的人。而不少長年於中國做生意的海外經理們，或者也可以從另一個角度去探視他們在中國的企業營運。我想他們大部份將可以在自己的投資企業內，發現不同而有趣的詭計和鬼把戲。”  
Leblanc很謙虛地面對他的成功，並相信所有頭腦冷靜的企業家都可以做到他所達到的；他指出：”但凡擁有常識、優良產品、少許運氣、以及開明的思維，所有人都可以在中國獲得成功。”
有關本書作者
比利時籍Jack Leblanc於美國新澤西羅格斯州立大學（Rutgers University）取得核子工程學碩士及工商管理碩士(EMBA) 學位。他於1989年起於中國工作及居住，並於1995年與其當律師的商業伙伴共同在北京成立公司，為不同中外企業提供法律上或商務上的協助。在過去19年間，他親身經歷了中國首度出現合資企業的風潮，面對中西商貿文化與工作理念的差異，如何加深了相互合作的困難和複雜程度，以及中國民企如何蛻變成為出類拔萃的國際知名企業。
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